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Z petnym przekonaniem rekomenduje Iz Staciwe-Jorice jako konsultantke posiadajgcy szeroka wiedze
i praktyczne doswiadczenie w obszarze sprzedazy, zarzgdzania zespotem handlowym oraz
projektowania i wdrazania proceséw sprzedazowych.

Nasza wspoipraca rozpoczeta sie we wrzeéniu 2025r. od audytu obejmujgcego analize pipeline’u,
wynikéw sprzedazowych, sposobu organizacji pracy oraz kompetencji zespotu. Na tej podstawie Iza
opracowata strategie sprzedaiowa na 2026 rok, uwzgledniajgcg m.in. segmentacje klientéw,
propozycje wartosci i cele sprzedazowe. Stworzyta réwniez system celéw i premiowania dla KAM oraz
MBO dla Biura Obstugi Klienta.

Wainym efektem wspétpracy byto uporzadkowanie i ujednolicenie procesu sprzedaiy oraz obstugi
klienta. 1za wspierata wdrozenie prospectingu i Account Planéw, a takze zaprojektowata strukture
procesu sprzedazowego w CRM Odoo. Prowadzita warsztaty dotyczgce m.in. propozycji wartosci,
buyer person, prospectingu, account managementu i planowania pracy z klientami. Szkolenia byty
osadzone w realiach naszej firmy i bezposrednio powigzane z wdrazanymi rozwigzaniami.

Poza pierwotnym zakresem projektu Iza zaangazowata sig réwniez w rekrutacje KAM, przygotowanie i
wdrozenie nowego podziatu odpowiedzialnoéci pomiedzy KAM a Biurem Obstugi Klienta oraz wsparcie
kadry zarzadzajacej w podejmowaniu decyzji dotyczacych zespotu i organizaciji pracy.

Szczegblng wartoscig Izy jest umiejetnoéé taczenia analizy danych, logicznego myslenia i konsekwencji
w dziataniu z bardzo dobrym rozumieniem ludzi oraz mechanizméw funkcjonowania zespotu. Potrafi
spojrze¢ na sprzedaz szeroko — tgczac strategig, procesy, narzedzia, strukture organizacyjng i
kompetencje pracownikéw. Wykorzystuje takze elementy coachingu, ktére pomagajg menedzerom i
cztonkom zespotu lepiej rozumieé problemy, podejmowaé $wiadome decyzje i przejmowa¢é
odpowiedzialno$¢ za wypracowane rozwigzania.

Doceniam jej zaangazowanie, elastycznosé, dostepnos¢ oraz uwaznosé na rzeczywiste i zmieniajace sie
potrzeby naszej firmy. lza nie ogranicza si¢ do przygotowania koncepcji — dba o ich praktyczne
zastosowanie i wspiera organizacje na etapie wdrazania.

Rekomenduje Ize firmom, ktére potrzebujg doswiadczonego partnera do uporzadkowania lub rozwoju
sprzedazy — od diagnozy i strategii po konkretne rozwigzania oraz ich konsekwentne wdrozenie.
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